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个月关门近

50

家

杭州房产中介行业进入新一轮洗牌

据《劳动报》报道，受楼市不景气的

影响，博邦地产日前关闭了在沪的最后

4

家门店后“谢幕”，而总部设在广州的满

堂红也关闭了其在浦东的

15

家门店。

原本预计在年底出现的上海房屋中

介行业大规模“关门潮”已经提前上演。

满堂红

(

上海

)

置业有限公司表示，

公司目前仅在浦西的闵行区和普陀区保

留了

10

多家门店，其在浦东的

15

家门店

全线撤离。据了解，满堂红与中原地产、

合富辉煌旗下合富置业曾并列为广州

三大中介公司。上海分公司成立于

2007

年

3

月，已拥有

30

家门店，员工近

500

人，

业务范围遍及闵行、浦东、普陀、南汇、

闸北等

5

个板块。 然而仅仅一年半左右

的时间，满堂红就经历了“过山车”般的

发展历程。

无独有偶的是， 数年前曾经也风光

无限的博邦地产， 继去年旗下

25

家门店

被

21

世纪不动产收购后，日前，新华店、

长宁路店、 新村店和中山公园店等最后

的

4

家门店也宣布关门。

不少业内人士表示， 上海楼市正在

进行新一轮的调整和分化， 对二手中介

行业产生不小冲击。 买家的观望情绪依

旧，市场继续保持胶着状态，成交量明显

萎缩，不少门店难以实现赢利。在这样的

市场背景下， 出于公司的长远发展和利

益考虑，关闭门店成为正常之举。

纵观沪上中介集中“关店”的区域，

外环线附近成重灾区。 众所周知，外环

线外的松江、宝山等区一直是上海楼市

的成交大户，但是受到经济适用房将投

放、轨道交通尚未通达、汽油价格上涨

导致交通成本上升等原因影响，成为近

期房价下跌和成交观望的重灾区，因此

中介公司被迫关闭这些区域的门店也

实属无奈。

“杭州很多房产中

介门店都关门了！ ” 近

期， 在杭州二手房市

场，这样的声音层出不

穷。 据可靠数据统计显

示， 今年6月至今短短

两个月左右，杭城房产

中介门店关门的就有

近50家，其中不乏一些

品牌公司。

而对于这样的现

象，不少中介公司高层

反应则相当平静。“现

在关门是很正常的，这

是杭州中介公司的又

一轮洗牌。 ”

对此，一些业内人

士指出，今年杭州楼市

一直走淡，而淡季中难

免会有一些中介门店

因为无法维持而被迫

歇业，对于一些小中介

和加盟店而言，已经到

了它们的非常时期。

■

相关新闻

□

时报记者 吴晓冬 通讯员 袁中

在城北朝晖一带， 记者看到有两家房产中

介门店贴出了“门店转让”的告示，甚至一些原

本经营还不错的品牌中介也纷纷关门歇业。

“最近二手房交易太淡了，

8

月份到现在成

交的一单都没有，上门咨询的客户也很少，整个

7

月也只成交了两单。 ”在城北某家中介公司门

店，经纪人小李向记者透露。

记者调查发现，近段时间，城北一带的中介

门店，登门客户明显比

5

、

6

月份减少，偶有上门

的客户也是来挂牌出售房源或是查询租房信息

的。 而城北， 原先是二手房市场成交的主要区

域，如今各个门店却门可罗雀。

从统计数据可以看出， 二手房市场形势确

实不好。 据华邦地产风向标市场研究机构数据

显示，

7

月份杭州二手房市场合计成交

953

套，相

比

6

月

1334

套下降

381

套，降幅

28.56%

，总体成交

均价

12052.63

元

/

㎡， 相比前一月

12206.03

元

/

㎡

下降

1.26%

。 同时，

7

月份各周成交量始终在

200-

230

套之间徘徊， 整个杭州楼市日平均成交量仅

在

30

套左右，周最高成交量为

228

套，最低成交量

仅

204

套。

如此的市场成交也促进了不少中介公司开

始歇业。 据统计，今年

6

月至今，短短

2

个多月的时

间里，杭州中介门店关门近

50

家。 如滨江区域关

了

6

家店，城西关了

7

家，城南关了

6

家门店等，其

中不乏一些品牌公司，如某品牌公司加盟店就在

杭关了

23

家。 此外，景新房产﹑丰瑞房产﹑领先房

产、金阳房产等小中介，关门则更是不在话下。

“没有成交，只有支出，长久下去是无法支

撑的。 ”城南某小中介公司老总坦言，今年以来，

该门店成交一直都不是很好， 除了

5

月人居展上

成交了

2

单以外，其他月份大多交了白卷。

“中介之间竞争也日趋激烈，抢客户问题十

分严重。 而作为小中介公司， 本身品牌就不如

大公司，所以很难拉拢客户。 另外，门店租金、

经纪人的工资等都是很大的一块支出， 与其在

这个时候继续耗下去， 还不如先歇业等待时

机。 ”该老总表示。

而从另一组数据也不难发现， 楼市的走淡

迫使不少门店歇业，杭州中介公司门店数量正

在缩水。去年

6

月份，据有关数据统计，杭州中介

门店共

1000

余家，而如今，只剩下了

700

多家，缩

水近

300

家。

“这个时期资金链有问题的中介，基本上会选

择歇业。 ”一品牌中介公司老总指出，目前有资金

链问题的更多的是一些加盟店和小中介公司，当

然也难免会碰到一些品牌中介因为对前期市场判

断不准确而关闭个别门店的现象。

“交易清淡加上政府对房地产中介业的监管

力度明显加大，中介行业波动不断，并购、引资、整

合现象层出不穷。 ” 不少中介内部人士向记者表

露，中介的日子“越来越不好过了”，甚至有的中介

门店会连着好几个月都是“零交易”。

据市场调查，目前仍有不少中介公司准备在

8

月份先歇业一段时间。“看

10

月份房交会之后楼市

形势如何，如果形势好的话，再考虑开店，不好的

话，还是另谋出路了。 ”一小中介公司老总无奈地

表示。

在采访中，记者发现，对关门一事，目前大

部分中介公司的态度还是很平淡，认为这是预

料之中的事情。 而对于

2

个月关了近

50

家门店，

则表示这是杭州楼市的又一轮洗牌。

尽管许多中介公司纷纷关门， 但也有部分

中介公司逆市开铺。如盛世管家七月底连开了三

家，包括两家社区店，即专营某一小区的房子。这

在杭州尚属首次。 “社区专营店这样的操作模式

使市场更加细分，而且在广州深圳那边这种模式

还是比较流行的， 杭州目前还没有流行起来，这

可能是以后中介的一种趋势。 ”盛世管家相关负

责人表示。

当然，面对目前的楼市局面，很多品牌中介公

司还是力求稳定，对于新增门店也十分谨慎。而对

于一些品牌公司的加盟店要求也越来越严格，要

有一定的资金和渠道才允许进入加盟行业。

“中介行业的前景是广阔的，但目前出现调整

不可避免。 ”不少业内人士指出，传统中介公司可

以考虑与新型中介经营模式相结合， 实现效益的

最大化，而如何规避资金风险，提高行业整体素质

则是当务之急。

短短

2

个月中介关门近

50

家

资金吃紧迫使不少中介歇业

中介行业进入又一轮洗牌

现象

观点

上海

中介上演关门潮

外环附近区域成重灾区

据《现代快报》报道，南京市场日前

关门的中介门店不在少数。 一家中介公

司人士透露说， 去年

3

月份他们进驻江

宁岔路口，做市场调研时，岔路口的金

盛路有

24

家中介门店， 最高峰达到

28

家，而今年一看，

8

月份只有包括他们在

内的

10

家门店还在正常营业，其他门店

全部歇业了。 还有江宁东山镇的招商

街，去年中介门店最多达到

18

家，现在

仅仅

3

家门店还在营业。

据悉，现在关门的多为一些牌子不

响的小中介公司，一些有规模的公司还

在“挺”，只是不知道还能“挺”多久。 像

他们在江宁的门店，去年旺季时，正常

月成交的房屋买卖在

15

单左右，现在基

本每个月都在

5

单之内，算算账，肯定是

亏本的。

不过，一些规模还可以的房产中介

公司，老总都很忌讳说“关门”。 一家中

介公司老总私下说，南京估摸有

2000

家

中介门店， 现在歇业的大概有一半之

多，主要是一些小公司，他们进退很容

易。可一些大公司呢？为什么不关门呢？

因为关门的话，这个品牌就砸了，以后

想“东山再起”就难了。

南京

小中介频频关门

江宁岔路口就撤了

18

家
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