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� 杭州市青联秘书长史建峰认为， 杭州

是一座生活品质之城， 她是由很多元素组

成的。 这次企业新锐品牌和青年领军人物

的评选，对杭州的成长型企业来说，无疑是

一剂强心针。 “通过青年时报的大力宣传，

不仅能够对这些企业品牌推广起到推波助

澜的作用，还将极大提升企业的信心。 ”史

建峰认为。

会上， 与会代表就新锐品牌和青年领军

人物的资格进行了讨论。“本次评选将与品质

杭商的评选有所错位，对参选的企业资产、人

员规模和行业范围等不设立具体的条条框

框，但参选青年领军人物不得超过

45

周岁。 ”

杭州市城市品牌促进会副秘书长钱朝霞在会

议上提出。

提议得到与会人员的一致认可。“这次评

选的‘低门槛’，将为众多的新生企业提供巨

大的展示平台。”杭州市装饰装修商会秘书长

李代余说，以杭州的装饰装修行业来说，这是

一个朝阳产业， 大多数企业成立时间都不超

过

10

年。李代余表示，协会将主推那些近年来

发展最为迅速的企业。

杭州市工艺美术协会秘书长夏霄则更看

重一些“老字号”。 “我们这次将力推张小泉、

都锦生等老品牌。 这些企业虽然都很有知名

度，但近年来都通过自身的改造，焕发出新活

力。 ”夏霄认为，传统产业通过创新焕发出新

的生命力，更值得社会的肯定。

“气质、胸怀、诚信、能力；有激情，也有理

性；平和，同时兼具冲击力，张弛有度。所谓大

家风范， 没有这些就成不了一个成功的大企

业家，更不用提成为行业领军人物了。” 浙商

创业投资股份有限公司副总裁华晔宇讲了他

们在风投项目评估时的一个故事，去年，有家

在行业具有一定地位的企业， 前来商谈投资

事宜，用餐期间，公司老总无意间说道：“我做

企业现在做得累了， 现在就想引进几个风投，

大家给我抬抬轿，这样我可以有更多的时间去

打打高尔夫球。 ”这句话让原本就对这个行业

信心不足的浙商创投，彻底打消投资该企业的

念头。

“企业家的个人特质决定了企业团队的特

质，是企业的原动力。 如果连管理者都失去了

创业激情、创新能力，企业怎么会有大成长、大

发展呢？ 就像是一辆车子，风投或其他的外部

力量最多只是润滑油、 方向助推器的作用，如

果车子发动机坏了， 那么一切推力都是徒劳

了。 ”华晔宇说，具有“大家”气质的企业家在杭

州并不少见，在和他们接洽商谈时，这些人的

个人魅力往往能为自己的企业加分。

与会专家和企业家还建议一些成长中的

企业家能尽量去掉好高骛远的毛病，注意经营

细节，细节决定成败，惟有这样，才能使企业在

管理上、体系浙商创业上更加规范，在行业竞

争中更加自信，为成为行业领军者做足准备。

企业自荐 协会力推 创投砸钱 银行放贷

新锐品牌和青年领军人物

推荐座谈会很热闹

■

“

2009

杭州成长型行业生活品质品牌”评选活动系列报道

杭州市婴童行业协会秘书长林晓红，代

表杭州市各大婴童企业来参加推荐座谈会。

会上她表示，虽然杭州婴童产业发展不平衡，

但是该行业却在细分市场上凸现大批特色企

业，这些成长型企业具有较强的竞争力。

素有“婴童之都”美誉的杭州，婴童产业

包括了食品、服装、用品、玩具、摄影、早教等

诸多门类，但是，婴童产品的消费仍偏重于食

品、服装等消耗品上。“比如奶粉、辅食的消费

占到整个产业的

60%

， 此外， 与之配套的奶

瓶、 奶嘴， 以及纸尿裤的必需品消耗都比较

大， 可是在用品及玩具上的消费量就仅占到

5%-10%

左右。 ”林晓红说，正是消费者消费

的习惯，导致整个婴童产业规模不够大。

不过，林晓红认为，虽然在企业规模上，

很多婴童企业都无法与进入全国前三的贝因

美相媲美，不过，这些小企业在细分市场上，

走出了特色之路。

她特别推荐了建德奔羊家纺品牌， 这原

本是一家年销售额高达

1

亿元的外贸型企业，

在外贸经济受到冲击后， 企业开始转入内销

市场，并于今年创立了儿童寝具品牌“不亦乐

乎”，企业针对年龄在

0-3

岁，

3-6

岁，学龄儿

童等几个阶段设计成套寝具产品，此前，儿童

寝具在国内市场上还是空白。

林晓红秘书长说，最有创意的是，设计师

把三字经、 论语还有唐诗印在了学龄儿童的

寝具上，孩子躺在床上还能读诗。 她认为，奔

羊企业把以前的贴牌加工产品， 开发成自主

品牌，同时填补市场空白产品，这样的企业虽

然规模还不够大，但是有特色，有发展前景，

应该得到推广和扶持。

“一定要让杭州的丝绸产业品牌，真正地

在杭州市民， 乃至全国的消费者口中普及起

来。”杭州丝绸行业协会秘书长任东毛在推荐

座谈会上这样斩钉截铁地说，他认为，丝绸产

业品牌已经成了丝绸行业的生命线。

据了解，同样一件丝绸制品，丝绸企业为

外国贴牌之后可以卖到数百美元， 而无牌产

品的价格只有几十元， 这中间的价格差距在

10

倍

-100

倍不等。 丝绸产业要创新，就必须

在品牌上创新，这就是任秘书长认为，必须大

力推广杭州丝绸行业品牌的重要原因。

任秘书长表示， 传统的杭州丝绸行业根

本没有品牌，虽然杭州丝绸自古有名，但是堪

称百年老字号的丝绸品牌却几乎没有。不过，

近两年来， 杭州丝绸行业一些新兴品牌企业

开始迅猛发展，包括万事利、达利、凯喜雅三

家企业曾向奥运会专供丝绸礼品， 万事利更

是设计生产了“青花瓷”颁奖礼服。

他认为， 杭州的丝绸品牌企业强劲发展

势头，需要得到社会的肯定和支持，让丝绸产

业的品牌更快更强地发展起来。

“知道吗？ 前天我从你们的报纸上，看到

有关这次 ‘

2009

杭州成长型行业生活品质品

牌评选’活动的介绍，你们梳理推选出来的十

大成长型行业， 也是我们浙商创投正在关注

的！ ”

在昨天的 “

2009

杭州成长型行业生活品

质品牌评选”活动优秀企业、个人推荐座谈会

上， 公司投资发展方向与本次活动主推方向

的不谋而合， 让浙商创业投资股份有限公司

副总裁、董事局秘书华晔宇显得相当兴奋，他

对本次活动的举办给予了高度的评价， 并表

示浙商创投愿意和活动组委会一起， 共同发

掘、推选出更多的优质成长型企业。

作为一家专业的从事股权投资的股份公

司， 浙商创投一直关注着本土优秀成长型企

业的发展，如已投资合作的贝因美、华夏视联

等企业，正是典型的成长型企业。 因此，对于

本次活动推出的成长型企业品牌有着深入独

到的理解。

“我们认为，所谓成长型企业必须具备两

点：第一，必须是朝阳产业，有广阔的发展空

间和巨大的发展潜力；第二，企业本身处正在

高速发展期， 或者说可能已经在承担领军行

业的职责了。”华晔宇从风投的角度给出了意

见，他表示，核心竞争力和商业模式是考量企

业的综合实力及发展潜力的前提，在本次活动

中，他们会将目光投注在拥有这两方面优势的

企业上面。

“我们风投的作用，就是锦上添花。 让原本

稳健行驶的车子，开得又快又稳，不偏方向。 所

以如果条件符合，这次推选出来的优质企业有

可能成为我们的投资对象。 ”华晔宇比较看好

文化创意类企业，比如中南卡通，不仅产业前

景相当不错，企业本身有全国行业排名第一的

中南幕墙作为支撑，后劲充足，而且团队经营

理念先进，潜力无穷。

本版文字 时报记者 李静 王卓瑜 陈勇

实习记者 张璐微 摄影 谢有定

行业协会的秘书长来了，创投公司的老总来了，银行的行长来了，发改委、经委、青联、青企协、信息办、文创办、节展

办，还有九鼎装饰、佳丽摄影等企业的负责人也来了。 昨日，在“2009年杭州成长型行业生活品质品牌” 评选活动优秀企

业、个人推荐座谈会上，来自政府部门、行业协会、金融界、企业的代表齐聚一堂，为此次评选活动击节叫好、出谋划策。

浙商创投盯上参赛企业

■

助力

■

行业声音

婴童行业力推“老树新芽”

为新生力量提供展现舞台

青年领军人物要有大家风范

新锐品牌最高可获

5000

万元信贷支持

丝绸品牌需要社会肯定

平安银行股份有限公司杭州分行对杭州

评选新锐品牌企业、 青年领军人物表现出了

极大兴趣。该行行长章国华称，入围的

60

家新

锐企业将成为平安银行近期的投资目标，这

些优秀的初创型企业有望获得平安银行

500

万

-5000

万不等的信贷资金支持。

平安银行表示，通过这次评选，可以为银

行更便捷地找到优质客户， 银行未来的投资

方向将集中在未来评选出的

60

家新锐企业和

60

位青年领军人物。

据了解，平安银行在今年

3

月底成立了中

小企业部和小企业中心， 中小企业针对杭州

的中小企业为目标客户群体，分别为资产在

3

亿以下的中小企业， 提供

3000

万

-5000

万的

贷款； 小企业中心则主要为资产规模在

1000

万以下的小型企业，提供

500

万元以下贷款。

平安银行股份有限公司杭州分行行长章

国华说，“此前， 银行是有钱找不到合适的企

业投资，现在可以通过搭建的这个平台，直接

获取投资的优质资源。 ”他认为，对于这些新

锐中小企业的信贷投资， 将会广泛的分布在

制造业、贸易、零售市场以及餐饮、休闲服务

行业。

平安银行股份有限公司杭州分行方面表

示， 将对入围新锐的

60

家中小企业和

60

位青

年领军人物主要提供三个方面服务和支持。

首先，在授信方面，将对这些企业有限考虑，

并适当放宽条件用来支持这些企业的发展。

其次，为在信贷方面，这些优秀的中小企业有

望获得信贷利率方面的优惠， 以降低企业的

财务成本，推动企业的更高速发展。 第三，银

行将为企业提供财务顾问， 从财务上分析企

业的未来发展状况， 指导中小企业在成长期

间可能遭遇到财务问题。

平安银行提到的三个服务方向，将会针对

新锐企业保持服务政策的长期性和持续性。据

悉，当前平安银行经营贷产品，向中小企业提

供经营贷款， 贷款利率比普通信贷利率下降

10%

。
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