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“身边很多同学都和我说过，花

2

万元

人民币去美国打工，太不可思议了！ ”

浙江商业职业技术学院税务专业大三

学生阮圆说，她给自己算过一笔账，如果所

有费用都算上， 其实她一点都不亏，“我还

觉得自己赚翻了呢！ ”

阮圆被安排到

PA

洲好时镇的巧克力世

界， 教巧克力爱好者亲手制作巧克力，“这

个工作不但好玩， 也比其他工作的薪水要

高一点。 ”

在这里， 别的美国人做

700

箱巧克力，

而同样时间里， 阮圆就能做

1300

多箱，“美

国人只做自己该做的事，绝对不会多做，而

我们，则拼了命的超额完成。 ”

为此， 阮圆胸前的绿色铭牌换成了红

色，“红色铭牌代表主管， 由我来管理其余

20

个国际学生。 ”

阮圆的工资按时薪算， 每周工作

5

天，每天

8

小时，正常上班是每小时

10

美

元，如果加班则是

20

元每小时，工作

3

个

月，她一共赚了

6720

美元，换算成人民币则

是

45696

元。

“中介费、国际机票、房租费、签证费，这些

支出都是必须的。 ”阮圆说，她的总支出

6180

美

元里，比其他人多出一个消费大头———旅行支

出，“我去了

8

个大城市、

5

个小城市， 长了不少

见识，

600

多美元花得很值。 ”

3

个月，赚了

6720

美元的阮圆，去掉所有

支出，还剩下

544.47

美元，折合人民币

3702.4

元，“获得经历的同时，还赚了美元回家，美事

儿来着。 ”

第一次开店， 王佳荥其实并没有他口中

所说的那般“幸运”。

去年

5

月份，王佳荥和三个室友在淘宝网

上开了一家网店。

有了店铺， 卖什么商品成了大家最头疼

的事，王佳荥是杭州人，他想到丝绸是杭州的

特产，可以推广推广。

正好是五一长假， 寝室几个人就一同去

杭州实地考察。

“当时我们也没有考虑太多，每个人拿出

了

250

元钱，总共

1000

元，然后就去杭州的丝

绸市场进货了。 ”王佳荥说。

四位年轻人本想好好赚一笔， 可是一个

多月过去了，却一笔生意都没有做成。

“丝绸是高档商品，价格比较贵，而当时

我们的网店信誉并不高， 很难获得买家的信

任，因此货品都堆在寝室，一直卖不出去。”王

佳荥回忆道。

最后， 这些丝绸四个人只有自己分分了

事，王佳荥说，“没办法，卖不掉嘛！ ”

丝绸生意失败后， 原先合伙的四个人

慢慢将开网店的事淡忘了。

有一天， 王佳荥偶然间听到一名同样

是做淘宝生意的同学抱怨了一句：“哎呀，

又没有盒子装货了！”正是这一句看似平淡

无奇的话， 却在王佳荥的脑子里闪过了一

道光。

王佳荥注意到， 学校里开网店的同学

非常多，无论是卖化妆品、卖饰品还是卖别

的东西，都需要用纸箱，但是周围却没有人

卖纸箱。

之前开网店卖丝绸， 王佳荥并没有让

家里人知道。 “小本生意， 没必要告诉他

们。 ”这是王佳荥的想法。 但是这一次转卖

纸箱，王佳荥的现金并不多，于是他就和爸

妈讲了自己的想法。

“爸妈当时没有反对，也没有表示出很

支持，他们都觉得我们是小孩子闹着玩，就

随便我们去折腾了。”王佳荥说，“虽然爸妈

都是做生意的，但是我对生意一窍不通，以

前也没接触过。 他们从来没有问过我生意上

的事，也没有给过我任何意见，一直是放手让

我自己做的。 ”

有了确切的方向， 王佳荥和同学章鹏就

忙碌起来了。

“我们两个一起去义乌的工厂考察，货比

三家嘛！ 几天下来，心里有点底了，后来挑选

了一个不错的货源。 ”王佳荥说，“第一次，我

们进了几百元的货。 那个时候进的纸箱尺寸

还是比较单一的，没有现在种类多。 ”

“平时我们各有分工， 章鹏主外， 我主

内。 ”王佳荥说，“章鹏的性格比较外向，就负

责对外宣传、推销店铺，总之是处理人际关系

的工作。而我属于比较内向的人，就负责管理

内部，当客服，和买家沟通。 ”

“一开始工作很辛苦，每天都熬到

12

点多

才睡觉。 ” 王佳荥说，“我们投入了很多的心

血，去和买家沟通，建立良好的信任关系。 ”

学校里做淘宝生意的同学非常多， 对于

纸箱的需求量很大， 而当时学校里只有王佳

荥他们一家是卖纸箱的，自然生意不错，刚开

张一天就卖了几十只。 于是，王佳荥的店铺就

这样起步了，不到两个月，就开始盈利了。

生意慢慢做大了，平日忙于学业的王佳荥

和章鹏意识到， 仅凭他们两人是应付不过来

了。于是，他们将办公场所从校内搬到了校外，

还特地雇了两名家住杭州的专职客服人员。

当然，生意好了，进的货自然就多了，给这

么多大大小小不同尺寸的纸箱找个安身之所

成了王佳荥他们不得不考虑的问题。

王佳荥选了一家杭州的工厂为自己提供

货源，而作为交换条件，就是让自己的纸箱堆

放在这家工厂里，客服人员也在那里上班。

“我每个月都会去一趟工厂，了解一下客

服的情况，并且给员工鼓鼓劲。”王佳荥说，“虽

然员工人数很少，但是彼此间的沟通和了解很

重要，可以提高他们的积极性。 ”

尽管，王佳荥一直自嘲自己是“一身铜臭

味”，但是生活中的他，其实过得沉静而悠闲。

王佳荥笑称自己是个 “宅男”，“平时要是

没课，我都呆在寝室里，看看书，上上网，这样

的日子我挺喜欢的。 ”

好朋友兼生意伙伴章鹏因为要去美国留

学，不久前办理了退学手续，这样一来，本来由

两人同时经营网店，就只剩下王佳荥一个老板

了，王佳荥说，虽然以后会更忙碌，但并不会因

此放弃。

明年就要毕业了，对于毕业之后的日子，

王佳荥心里也有了打算。 身处象牙塔的王佳

荥知道， 自己现在的这点成绩并不能算得上

很成功， 外面还有更多的东西需要去学习。

“

20

万元” 在王佳荥眼里只是个普通的数字，

除了能表明自己和员工的努力之外， 并不能

代表什么。

“毕业后，我打算找家公司锻炼锻炼，毕竟

自己的阅历还太浅，能力也不够，需要不断地

学习新的东西。 ”王佳荥说。

■青春创业榜样·21

一句抱怨让他找到商机

22

岁男生网上创业 每月销售额超过

20

万

在全世界最大的娱乐型麦当劳工作

赴美实习很贵很辛苦很值得

王佳荥是义乌工商学

院大三的学生，开网店才一

年多，月销售额已经超过

20

万元，网店的营业额还曾经

进入淘宝网物流行业纸箱

包装类每周销售额前

10

名。

这个成绩让不少淘宝卖家

都羡慕不已。

对此，今年

22

岁的王佳

荥却觉得只是自己比别人

幸运一些罢了。

今年，浙江商业职业技

术学院有

5

名大三学生通过

中国对外友好合作服务中

心， 顺利到达美国实习，昨

天下午， 在结束了

3

个月的

实习后， 他们回到学校，用

自己的实习经历来告诉大

家， 赴美实践虽然很贵

（

2500

元申请服务费、

2150

美元项目费）、很辛苦，但很

值得。

前段时间，浙江商业职

业技术学院被评为“

2009

年

度赴美社会实践项目优秀

合作院校”，明年，他们还

将继续派学生到美国带薪

实习。

□见习记者 黄冉

首次开店一笔生意都没做成

一句抱怨让他找到商机

不到两个月网店开始盈利

毕业后还是想找公司锻炼自己

现在有自己的专职客服

□通 讯 员 王苏婷

时报记者 刘 云

获得经历也赚回美元

在工作中学会坚强

经济贸易专业的张雅茗的工作地点在奥

兰多，幸运的是，她被分到了全世界最大的娱

乐型麦当劳。

“我在麦当劳做前台收银，学了

6

天时就

能独立点餐，比我早到

1

个多月的黑人都很佩

服我。 ”张雅茗说，在收银之前，拖地板、刷盘

子、炸薯条，她都干过，“我一遍遍告诉自己，

来美国不是为了刷盘子，不是为了拖地，不是

为了炸薯条的，所以我抓紧机会偷学。 ”

负责炸薯条时，因为高温，张雅茗全身都

长了痱子，特别疼，还严重上火。 在搬运了一

天的生薯条后，张雅茗的胳膊酸痛，连厕所的

门都打不开，“实在忍不住， 站在厕所门口掉

了眼泪。 ”

在国内和外教交流时觉得自己的英语没

问题， 真到了美国， 才发现想用正常语速交

谈，难度还是很大的。 张雅茗也有这个感觉，

“就像我们把墨西哥鸡肉卷叫老墨一样，麦当

劳的电脑上全是缩写， 我就像文盲一样完全

不能懂。 ”为此，她只能抄很多餐点名单带在

身上，每天背菜单到凌晨。

3

个月后， 去美国实习的

5

个学生都回来

了， 他们已经能操着熟练的美式英语来介绍

自己在美国的生活。

国贸专业大三男生蓝超说， 除了英语口

语，他还收获了很多异国朋友。

在德克萨斯州工作时， 他特别喜欢和美

国朋友聊天，为此，交到了很多美国朋友，“在

美国朋友

kaite

家玩了两天， 是我在圣安东尼

奥最开心的时间， 他们一家把我们大洋彼岸

的学生当作家人般对待， 让我们感受到美国

式的家庭温馨。 ”

口语熟练还收获异国朋友

阮圆（右一）和美国同事在一起


